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Wie ben ik?  Ik ben een generalist die vanuit verschillende disciplines oplossingen realiseert. Ik houd van 

uitdagingen en ben zowel commercieel als technisch ingesteld. In mijn visie moet techniek 
ondersteunend zijn aan commerciële doelstellingen: slim ingezet waar nodig, en altijd gericht 
op schaalbare (marketing)processen. 
 
Ik heb een hands-on mentaliteit en denk graag inhoudelijk mee op alle vlakken. Successen 
vieren vind ik belangrijk; een vrijdagmiddagborrel zie ik dan ook als de perfecte afsluiter van 
een geslaagde werkweek. 
 
Trots zijn op mijn werk is voor mij essentieel. Ik haal veel plezier uit het actief deelnemen aan 
projectgroepen, waarbij ik inhoudelijk bijdraag en collega’s stimuleer om samen het maximale 
resultaat te behalen. Daarnaast ontwikkel ik sporadisch zelfstandig applicaties om het bedrijf 
naar een hoger niveau te tillen. 
 
Op mijn dertiende richtte ik de website Bombcenter op, die binnen vier jaar 1,2 miljoen unieke 
bezoekers trok. In diezelfde periode bedacht ik de naam Soccorso voor mijn toekomstige 
onderneming. Via Soccorso voerde ik diverse opdrachten uit voor lokale sportverenigingen en 
vandaag de dag gebruik ik dit platform nog steeds om selectief projecten aan te nemen die 
mij inspireren. 
 
Voor een uitgebreidere interactieve versie van mijn cv verwijs ik graag naar: http://avdg.me.  
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Ervaring  Chief Business Development Officer - Kato Group / Knivesandtools [November 2021 - heden] 

(In)direct verantwoordelijk voor: business development, IT, CRO, SEA, SEO, e-mailmarketing, 
retentie, vertalingen en data. 

Projecten: lancering Deense, Zweedse, Portugese en Poolse shops, opzetten van brandsites, 
ontwikkeling van een verzamelaarsplatform, CM2-sturing, ondersteuning bij PE-overname. 

Trots op: zelfstandig AI-combidealtool ontwikkeld (dealverkoop gestegen van 12% naar 20%, 
AOV +10%), professionalisering van de organisatie. 

Business Development Manager - Kato Group / Knivesandtools [November 2017 - Oktober 2021] 

Verschillende replatformingen aangestuurd, waaronder: 
- complete backoffice van zelfbouw naar best of breed (NetSuite, PeopleVox, Optiply met 
eigen middleware) 
- complete commerciële landschap van tailor made naar best of breed (Commercetools, 
Amplience, Akeneo, Channelengine) 

Projecten: lancering Ierse, Spaanse en Italiaanse shops, implementatie van computer assisted 
translation, opzetten van marketplaces. 

Trots op: ontwikkeld algoritme voor optimale uitrol nieuwe landen, opbouw van een 
datagedreven marketingaanpak, IT-landschap getransformeerd naar flexibel, robuust en 
schaalbaar.  

ZZP’er - Soccorso [Augustus 2007 - heden] 

http://avdg.me/#portfolio  
 

IT & Business Manager - TS24 [September 2015 - Oktober 2017] 

Eindverantwoordelijk voor IT & development, klantenservice, magazijn en marketing. 
Verantwoordelijk voor bedrijfsleiding bij afwezigheid van de directeur (9 maanden). 

Projecten: flexibilisering arbeidsschil, ontwikkeling eigen ERP-systeem, verlenging verzendtijden 
(van 5 dagen/week 17:30 naar 6 dagen/week 22:00), multilingual websiteontwikkeling. 

Trots op: succesvolle bedrijfsvoering, uitstroom verminderd, aantrekken van jong talent, 
opbouw van een gemotiveerd team, stabiele groei gerealiseerd. 
 

Head IT & Development - TS24 [Januari 2014 - Augustus 2015] 

Allround developer - TS24 [Februari 2013 - December 2013] 

   
Opleiding  HBO: Bedrijfskunde MER [2011 - 2015] 

HBO: Business IT & Management [2010 - 2011] 

   
Vrijwilligerswerk  Ondersteuning bij Foodtruckfestival Stoer Voer [2016 - 2021] 

Voetbaltrainer bij k.s.v. Achilles '12 [2012 - 2013] 

Scheidsrechter bij vv ONB [2008 - 2010] 

Voetbaltrainer bij vv ONB [2008 - 2009] 
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